
DECISIÓN FINANCIERA PARA ASEGURAR LA 
SOSTENIBILIDAD DEL NEGOCIO



Por qué estamos aquí hoy / Excepciones
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❖ Tomar buenas decisiones financieras sobre cuándo, dónde y cómo una 

empresa adquiere fondos es fundamental. Porque una empresa se 

beneficia más cuando aumenta el valor de mercado de sus acciones, lo 

que no solo es un símbolo de crecimiento para la empresa, sino que 

también aumenta la riqueza de los inversores.

❖ La gestión financiera es esencialmente el acto de desarrollar un plan de 

negocios y luego garantizar que todos los departamentos se mantengan 

encaminados. El establecimiento de una gestión financiera adecuada y 

la elaboración de juicios sólidos ayudan a garantizar la viabilidad a largo 

plazo del negocio.

❖ Los participantes aprenderán la planificación financiera en este curso. 

Aprenderán cómo debe ser la estructura de capital, cómo encontrar y 

utilizar fuentes de financiación adecuadas, cómo distribuir y utilizar los 

beneficios.



Lista de temas
(como en el plan de estudios/ 
parte teórica)
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Gestión 
financiera

Inversiones

Oportunidades 
de 

Financiamient
o

Decisiones de 
dividendos

Estrategia de 
pago de 
deuda



Puntos de aprendizaje
(como en el plan de estudios/ parte teórica)

Determinar la cantidad 

total de activos que se 

mantendrán en su 

empresa.

Componga estos activos 

con la tez de riesgo de la 

empresa.

Seleccione tales fuentes 

de fondos que harán una 

estructura de capital 

óptima.

Utilizar correctamente los 

fondos de su negocio 

para lograr el objetivo de 

maximizar la riqueza y 

minimizar el riesgo.

Decidir cómo distribuir o 

retener las ganancias de 

su negocio.

Tome las decisiones 

correctas con su dinero, 

para no endeudarse más.
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Principales actividades/estructura de la sesión(teórico, 
práctico,…)
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Haga una presentación sobre el propósito general de 

la sesión y conozca las expectativas de los 

participantes

Presentación de los análisis realizados en el ámbito de 

las actividades

Crear una idea de negocio

Actividad 1.1: Actividad 1. 2: Preparar un plan de 

inversión

sesión de preguntas y respuestas

Evaluación



¿Qué se espera que 
produzca
(lista de resultados 
concretos)

Aprender a 

crear una idea 

de negocio, 

crear un mapa 

mental 

dividiendo la 

idea de 

negocio en 

subtemas

Aprender a 

expresar 

claramente 

nuestras 

necesidades 

para la idea 

de negocio

Experimentar 

qué hacer en 

qué etapas 

para hacer un 

plan de 

inversión 

correcto

Identificar y 

presentar los 

elementos 

centrales del 

plan de 

inversión
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Resumen de la parte teórica
DECISIÓN FINANCIERA PARA ASEGURAR LA SOSTENIBILIDAD DEL NEGOCIO



3 pilares principales de la gestión financiera
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1

• Identificar lo que 
tiene que suceder 
financieramente 
para que la 
organización 
cumpla con sus 
objetivos a corto y 
largo plazo.

2

• Toma de decisiones 
o ayuda a los 
ejecutivos 
corporativos a 
determinar el mejor 
enfoque para llevar 
a cabo los planes al 
proporcionar 
informes financieros 
actualizados y datos 
sobre KPI esenciales 
para la planificación 
de escenarios, por 
ejemplo.

3

•Controlar o 
asegurarse de que 
cada departamento 
contribuya a la visión 
mientras se 
mantiene dentro del 
presupuesto y al día 
con la estrategia.



4 categorías de gestión financiera
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Planificación

El gerente financiero anticipa cuánto dinero necesitará la empresa para 
mantener un flujo de efectivo positivo, asignar fondos para la expansión o 
la adición de nuevos productos o servicios, y hacer frente a eventos 
imprevistos, y comparte esta información con sus compañeros de trabajo.

presupuesto

El gerente financiero asigna el efectivo disponible de la empresa para 
cubrir costos tales como hipotecas o alquileres, salarios, insumos y otras 
obligaciones. Habrá suficiente dinero sobrante en una sociedad ideal para 
ahorrar para emergencias y financiar nuevos emprendimientos 
comerciales.
Riesgos

Evaluación precisa de una variedad de riesgos

Controles de compensación

Los controles compensatorios y los controles anti-riesgo son implementados 
por los gerentes financieros.

Riesgo 

creditici

o

Riesgo 

de 

mercad
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Riesgo 

de 

liquidez:

Riesgo 

operaciona
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Tipo de inversiones
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Inversiones de crecimiento

Los inversores a largo plazo que estén dispuestos y sean capaces de 
superar la volatilidad del mercado se beneficiarán de ellos.

Comparte

Las acciones son una especie de inversión de crecimiento, ya que 
pueden ayudarlo a expandir su inversión inicial con el tiempo.

Propiedad

La propiedad también se conoce como una inversión de 
crecimiento, ya que el precio de las casas y otros activos puede 
aumentar drásticamente en un período de tiempo medio a largo.

Inversiones defensivas

Debido a que están más enfocados en generar ingresos 
constantes en lugar de crecimiento, son menos 
peligrosos que las inversiones de crecimiento.



Visión general de la parte práctica
DECISIÓN FINANCIERA PARA ASEGURAR LA SOSTENIBILIDAD DE LAS ACTIVIDADES 
EMPRESARIALES



Lo que vamos a lograr hoy
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Los participantes 
aprenderán cómo 
crear una idea de 

negocio, qué 
considerar al crear 

una idea de 
negocio, visualizar 

nuestra idea de 
negocio con la 

ayuda de un mapa 
mental y dividirla en 

subtemas.

Los participantes 
aprenderán cuáles 
son los 10 pasos a 
seguir al hacer un 
plan de inversión y 
cómo preparar un 
plan de inversión.

Se desarrollará un 
plan de negocios en 

esta dirección, ya 
que debe estar 

dirigido a un 
problema o 

necesidad existente 
al crear la idea de 

negocio.

Se verá la 
importancia de las 
fuentes alternativas 
de fondos en el plan 

de inversión.



Actividad 1.1: Creación de una idea de negocio

❖ Para definir claramente tu idea de negocio, en 
ocasiones puede ser necesario visualizarla y analizarla 
subdividiéndola. Cuando lo mostramos de esta 
manera, las ideas son más memorables. Puede utilizar 
el sitio web mindmapping.com para esta actividad. 
También puede usar esta herramienta de mapa 
mental de 
mirohttps://miro.com/app/board/uXjVOQxuEyg=/?invi
te_link_id=30725343946

❖ Escriba su idea empresarial (tema principal) en el 
centro de una página y desarrolle un mapa mental.

❖ Identifique los subtemas que son importantes para su 
tema principal y ubíquelos alrededor de él.

❖ Escriba ideas secundarias para cada subtema para 
comprender mejor su alcance.

❖ Use activos gráficos para hacer que su diagrama sea 
amigable para el cerebro y fácil de recordar.

❖ Mapa mental: https://www.mindmapping.com/
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https://miro.com/app/board/uXjVOQxuEyg=/?invite_link_id=30725343946


Actividad 1.2: Elaboración de un plan de inversión

Siga los pasos a continuación y 
complete el ejercicio:

• Identificación de los elementos centrales del 
plan de inversión

• Desarrollo del plan de inversiones

• presentación del plano

• El capacitador brindará apoyo durante todo 
el proceso cuando sea necesario.

• Inspiración:https://www.ruleoneinvesting.com/
blog/how-to-invest/get-started-investing-with-
these-10-steps/
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https://www.ruleoneinvesting.com/blog/how-to-invest/get-started-investing-with-these-10-steps/


Actividad 1.3 ¡Sé competitivo!
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Siga los pasos a continuación y complete el 

ejercicio:

• Investiga acerca de los competidores en tu 

industria.

• Realizar investigaciones sobre posibles nuevos 

participantes en el mercado, proveedores, 

clientes y productos sustitutos.

• Escriba los hallazgos sobre las cinco fuerzas de 

Porter en el cuadro que se comparte a 

continuación.

• Plantilla de las cinco fuerzas de Porter: se puede 

acceder a la plantilla desde la última diapositiva.

NUEVOS 

EMPRENDEDORES

PROVEEDORES

SUSTITUTOS

RIVALIDAD

CLIENTES

Las cinco fuerzas de Porter



Actividad 1.3 ¡Sé competitivo!
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EMPRENDEDO

RES

PROVEEDORES SUSTITUTOS RIVALIDAD CLIENTES

Plantilla de las cinco fuerzas 

de Porter


