
DECISIONE FINANZIARIA PER GARANTIRE LA 
SOSTENIBILITÀ DEL BUSINESS
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 Prendere buone decisioni finanziarie su quando, dove e come 

un'azienda acquisisce fondi è fondamentale. Perché un'azienda 

beneficia maggiormente quando il valore di mercato delle sue azioni 

aumenta, il che non è solo un simbolo di crescita per l'azienda, ma 

aumenta anche la ricchezza degli investitori.

 La gestione finanziaria è essenzialmente l'atto di sviluppare un business 

plan e poi assicurarsi che tutti i dipartimenti stiano sulla buona strada. 

L'istituzione di una corretta gestione finanziaria e la formulazione di 

solidi giudizi aiutano a garantire la redditività a lungo termine 

dell'azienda.

 I partecipanti impareranno la pianificazione finanziaria in questo 

corso. Impareranno come dovrebbe essere la struttura del capitale, 

come trovare e usare fonti di finanziamento appropriate, come 

distribuire e usare i profitti.



Elenco di argomenti 
(come in programma/parte teorica)
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•Gestione 
finanziaria

•Investimenti
•Opportunità 

di 
finanziamento

•Decisioni sui 
dividendi

•Strategia di 
rimborso del 

debito



Punti di apprendimento 
(come da programma/parte teorica)

Determinare l'importo totale 

delle attività da tenere nella 

tua azienda.

Comporre queste attività con i 

complessi di rischio dell'azienda.

Selezionare le fonti di 

finanziamento che renderanno 

la struttura del capitale 

ottimale.

Utilizzare correttamente i fondi della 

propria attività per raggiungere 

l'obiettivo della massimizzazione della 

ricchezza e della minimizzazione del 

rischio.

Decidere come distribuire o 

trattenere i profitti della propria 

attività.

Prendere le decisioni giuste 

con i tuoi soldi, così non ti 

indebiterai ulteriormente.
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Principali attività / struttura della sessione 
(teoriche, pratiche,...) 
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Fare una presentazione sullo scopo generale della sessione e conoscere le 

aspettative dei partecipanti

Presentazione delle analisi fatte nell'ambito delle attività

Creazione di un'idea imprenditoriale

Attività 1.1:  Attività 1. 2: Preparare un piano di investimento

Sessione di domande e risposte

Valutazione



Cosa ti aspetti di produrre 
(elenco dei risultati concreti)
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Imparare a creare 

un'idea di business, 

creare una mappa 

mentale dividendo 

l'idea di business in 

sottotemi

Imparare a 

esprimere 

chiaramente i nostri 

bisogni per l'idea di 

business

Sperimentare cosa 

fare per fare un 

piano di 

investimento 

corretto

Identificare e 

presentare gli 

elementi centrali 

del piano di 

investimento



Panoramica sulla parte teorica
DECISIONE FINANZIARIA PER GARANTIRE LA SOSTENIBILITÀ DEL BUSINESS



3 pilastri principali della gestione finanziaria
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1

•Identificare cosa 
deve accadere 
finanziariamente 
affinché 
l'organizzazione 
raggiunga i suoi 
obiettivi a breve e 
lungo termine.

2

•Processo decisionale 
o assistenza ai 
dirigenti aziendali 
nella determinazione 
dell'approccio 
migliore per eseguire i 
piani fornendo report 
finanziari aggiornati e 
dati sui KPI essenziali 
per la pianificazione 
degli scenari, ad 
esempio.

3

•Controllare o 
garantire che ogni 
dipartimento 
contribuisca alla 
visione rimanendo 
entro il budget e in 
linea con la strategia.



4 categorie di gestione finanziaria
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Pianificazione

Il manager finanziario anticipa quanti soldi l'azienda avrà bisogno per mantenere un 
flusso di cassa positivo, allocare fondi per l'espansione o l'aggiunta di nuovi prodotti o 
servizi, e affrontare eventi imprevisti, e condivide queste informazioni con i suoi 
colleghi.

Bilancio

Il manager finanziario alloca il denaro disponibile della società per soddisfare i costi 
come mutui o affitti, stipendi, forniture grezze e altri obblighi. In una società ideale 
rimarrà abbastanza denaro per risparmiare per le emergenze e finanziare nuovi sforzi 
commerciali.

Rischi

Precisa valutazione di una serie di rischi

Compensare controlli

I controlli compensativi e i controlli antirischio sono attuati dai responsabili finanziari.

Rischio 

di 

credito

Rischio 

di 

mercato

Rischio 

di 

liquidità 

rischio 

operativo



Tipo di investimento
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Investimenti di crescita

Gli investitori a lungo termine che sono disposti e in grado di superare 
la volatilità del mercato ne trarranno vantaggio.

Azioni

Le azioni sono una sorta di investimento di crescita poiché possono 
aiutarti a espandere il tuo investimento iniziale nel tempo.

Proprietà

La proprietà è anche conosciuta come un investimento di crescita 
poiché il prezzo delle case e di altri beni può aumentare 
notevolmente in un periodo di tempo medio-lungo.

Investimenti difensivi

Poiché sono più focalizzati sulla generazione di reddito 
costante piuttosto che sulla crescita, sono meno 
pericolosi degli investimenti di crescita



Panoramica sulla parte pratica
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Cosa otterremo oggi
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I partecipanti 
impareranno come 

creare un'idea di 
business, cosa 

considerare quando si 
crea un'idea di 

business, a visualizzare 
la nostra idea di 

business con l'aiuto di 
mindmap e a dividerla 

in sottotemi.

.

I partecipanti 
impareranno quali 
sono i 10 passi da 

seguire quando si fa un 
piano d'investimento e 

come preparare un 
piano d'investimento.

Un business plan sarà 
sviluppato in questa 
direzione, in quanto 

dovrebbe essere rivolto a 
un problema o a un 

bisogno esistente mentre 
si crea l'idea di business.

Si vedrà l'importanza di 
fonti di fondi alternative 

nel piano di 
investimento.



Attività 1.1: Creazione di un'idea imprenditoriale

 Per definire chiaramente la tua idea di business, a volte 
può essere necessario visualizzarla e analizzarla 
suddividendola. Quando la mostriamo in questo modo, le 
idee sono più memorabili. Puoi usare il sito 
mindmapping.com per questa attività. Puoi anche usare 
questo strumento di mappa mentale miro 
https://miro.com/app/board/uXjVOQxuEyg=/?invite_link_i
d=30725343946

 Scrivi la tua idea imprenditoriale (tema principale) al 
centro di una pagina e sviluppa una mappa mentale.

 Identifica i sottotemi che sono importanti per il tuo tema 
principale e mettili intorno ad esso.

 Scrivi le idee secondarie per ogni sottotema per capire 
meglio la loro portata.

 Usa risorse grafiche per rendere il tuo diagramma brain-
friendly e facilmente memorizzabile.

 Mappa mentale: https://www.mindmapping.com/ 
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https://miro.com/app/board/uXjVOQxuEyg=/?invite_link_id=30725343946


Attività 1.2: Predisposizione di un piano di investimento

Segui i passi qui sotto e completa 

l’esercizio :

•Identificazione degli elementi centrali del piano 
di investimento

•Sviluppo del piano d'investimento

•Presentazione del piano

•Il formatore fornirà supporto durante tutto il 
processo quando è necessario

•Ispirazione : 
https://www.ruleoneinvesting.com/blog/how-
to-invest/get-started-investing-with-these-10-
steps/
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https://www.ruleoneinvesting.com/blog/how-to-invest/get-started-investing-with-these-10-steps/


Attività 1.3 Sii competitivo!
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Segui i passaggi seguenti e completa 

l'esercizio:

• Ricerca sui concorrenti nel tuo settore.

• Condurre ricerche su potenziali nuovi 

entranti nel mercato, fornitori, clienti e 
prodotti sostitutivi.

• Annota i risultati sulle 5 Forze di Porter nel 

grafico condiviso di seguito.

• Modello delle 5 forze di Porter: è possibile 
accedere al modello dall'ultima diapositiva.

NUOVI ENTRANTI

FORNITORI

SOSTITUTI

RIVALITÀ

CLIENTI

5 forze di Porter
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NUOVI 

ENTRANTI FORNITORI SOSTITUTI RIVALITÀ CLIENTI

Modello

5 forze di Porter 


